
Toutes les belles séries ont une fin. Celle-ci a été
brutale, voire même inattendue. Le marché de l'oc-
casion a payé au prix fort les mesures gouvernemen-
tales pour relancer les ventes de VN. Résultat, il a enregistré l'an passé
sa plus grosse chute depuis 1991. Face à cette situation préocupante, les dis-
tributeurs et négociants doivent s'adapter et innover. Analyse. p.08/09
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www.dgsa-occasions.com/marchand2
login : marchand • mdp : 3623

Jean-Michel PALLIOT 06 72 05 04 19
Stéphane GOULARD 06 80 66 49 28

108 Av. d’Occitanie • 36250 ST-MAUR • 02 54 22 22 22
CHATEAUROUX

A partir de
EXPRESS GD CFT
CLIM DCI 70 • 05/06

10 KANGOO

8 KANGOO
PRIVILEGE DCI 85
5 PLACES • 05/08

6 990 €
TTC

A partir de

13 700 €

www.jta.eu

ACTUS
DES PROMOS SANS
CONCESSION

Pour le lance-
ment de son
nouveau site
Web, zeba-
gnole.com, la
société
Mérignac

Auto a mis en place une série
d'offres commerciales percu-
tantes. p.04 

LES VSP S'EXPOSENT 
SUR LA TOILE
Nous vous en parlions l'an passé
lors de ses phases de test, le site
VendezVosVO.com, dédié aux

véhicules sans
permis d'oc-
casion, est
désormais
opérationnel.
p.05 

REPORTAGE
JLB AUTO REPART 
DE PLUS BELLE

Fort de l'ouverture de son nou-
veau site en décembre dernier,
la société JLB Auto, basée à
Chalons-sur-Saône, entend offrir
plus de services et accroître ses
ventes aux particuliers. p.06 

IBER CAR LEASE S.A. MadridIBER CAR LEASE S.A. Madrid

1 / 3 J.CYRILLE : 06 37 16 51 32
E-mail : jcyrille.icl@telefonica.net

2 ROMAIN : 00 34 656 993 201
E-mail : romain.icl@telefonica.net

4 DAVID : 00 34 608 224 544
E-mail : david.icl@telefonica.net

5 BENJAMIN : 00 34 691 767 388
E-mail : benjamin.icl@telefonica.net

1ER SPECIALISTE ESPAGNOL EN V.O CITROEN
+ de 250 VEHICULES EN STOCK

Le Fonteny • 44220 COUERON
02 40 38 03 13
Retrouvez-nous pages 28/29

207 CC SPT PK ..........................10/06 15 682
207 EXEC 1.6 HDI90 5P ............04/07 15 622
307 XR 1.4 HDI 5P......................09/02 99 308
406 CFT 2.0 HDI BVA ................09/03 97 868
PARTNER ZENITH 2.0 HDI ..........03/07 21 079
807 EXEC 2.0 HDI BVA ..............07/06 13 670
CLIO III 1.5 DCI70 EXP ..............02/07 12 786
KANGOO 1.5 DCI PRIV................06/05 11 753
ESPACE IV 2.2 DCI EXP..............02/03 148 491
KANGOO 1.2 GENERIQUE ..........06/05 33 294

Tél. : 01 49 82 96 96
Fax : 01 49 82 96 90

Olivier NINO

AN KM

45
80

00
1Tél. : 02 38 95 15 60

Fax : 02 38 95 15 64

Contact Ph. CHAINTREAU

EN LOT OU A L’UNITE
www.bastyauto.com

GROUPE BASTY
ORLEANS • MONTARGIS

GIEN • PITHIVIERS

400 VO EN STOCK 
EN PERMANENCE

AN KM
PARTNER TOTEM CLIM HDI 90 .........08/07 29 000
407 EXEC PK HDI 110 FAP................12/06 45 600
TRAFIC GENERATION EVADO 
L1H1 DCI 115 ....................................11/07 34 000
LAGUNA EST DCI110 CFT EXP..........05/05 76 000
MEGANE CFT EXP DCI 80 .................03/05 101 600
MEGANE PRIV DCI 130 BVA GPS ......04/07 35 000
MODUS PRIV DCI 80 .........................05/05 75 000
SCENIC RX4 DCI 105 AIGLE ..............02/03 85 000
GD SCENIC JADE 2.0 DCI 150 ..........09/06 91 000
SCENIC CFT EXP DCI 105 .................06/05 128 100
MEGANE STE AIR DCI 85 
5P GRIS MET .....................................11/07 45 100

Spécialiste RENAULT Récentes

PRO’ACTIV

88 rue des Meuniers
92220 BAGNEUX

01 46 65 42 23
06 24 96 01 07

BERLINGO 1.6 HDI 75
MULT PK CLIM ............06/08 7 833
CLIO 3 DCI 70 
5P CLIM .....................01/08 12 707
MODUS CFT PK 
CLIM DYN 1.4 16V.......06/06 36 102
MEGANE CFT EXP 
DCI 105 5P..................08/06 35 056
JUMPER 35 LH 
2.2 HDI........................10/03 97 329
JUMPY FG 
HDI 95.........................06/06 86 620

AN KM
NFL

Votre partenaire VO 
toutes marques

Tél. : 04 78 78 39 39
Fax : 04 78 78 39 40

s.castanier@emeraudes.net.bmw.fr
06 08 40 95 60
Stéphan CASTANIER

CONCESSIONNAIRE 
SPÉCIALISTE  DE
LA VENTE  À  PRO

MINI COOPER NOIR
BVA GPS ..........04/05 52 400 TTC11 300
118D CFT.........11/05 101 000 TTC11 500
320D SPT.........10/05 48 200 16 200
X5 3.0 DA 
PK LUXE...........08/05 140 000 21 400
A4 TDI 140
AMB LUXE........02/08 25 300 35 000
ML 420 CDI 
PK SPT.............11/06 52 500 39 000

AN KM PRIXHT

HYUNDAI
TUCSON 

2,0 2WD ESP CFT

MOURIN 
AUTOMOBILES

Tél. : 01 40 70 91 04
Fax : 01 40 70 16 37

www.mourin-automobiles.com

16 000 €
TTC

Véhicule Neuf

NOMBREUSES OPTIONS :
CLIM AUTO / REG.V / ESP
SIEGES CHAUFFANTS /EBD

PLUSIEURS COULEURS DISPONIBLES

Retrouvez 
les tendances
du marché VO

Avec le
Baromètre
En page 38 !

Le marché du VO passe
un gros test
Le marché du VO passe
un gros test



Après une phase de test de cinq
mois à laquelle 40 professionnels
ont contribué, le site Vendez-

VosVo.com, spécialisé dans la vente de
voitures sans permis d'occasion, a dé-
buté la commercialisation en novembre
dernier. "Le développement commercial
a été plus long que prévu car nous
sommes sur un marché où les gens sont
plus attentistes. Pour nos clients VSP, il
s'agit aussi d'une nouvelle méthode de
travail. Ils n'ont pas cette culture
contrairement aux gens qui viennent du

VP et qui sont maintenant
rodés aux usages d'Inter-
net", explique 
Eric Foulsham, créateur et
administrateur du site. Ce
site vise ainsi à ”mutualiser
la ressource VO et à rationa-
liser sa gestion de stocks, ex-
plique Eric Foulsham. 
VendezVosVo est également
une réponse aux problèmes
cycliques du parc VO qui 
alterne régulièrement entre

”trop” et ”pas assez” de stock". En
effet, selon la période de l'année, un
distributeur de VSP peut être tour à
tour vendeur et acheteur. Certaines
zones en France sont davantage dans
une logique d'offre et d'autres dans une
logique de demande. "Notre site offre
la possibilité à l’abonné de réguler son
poste VO en augmentant ses segments
les plus vendeurs, en analysant les pro-
duits les plus rentables, en développant
ses meilleures rotations, le tout en
temps réel", ajoute Eric Foulsham. 

Les VSP attisent 
les convoitises

A ce jour, le site compte 30 abonnés, dont
seulement 1/3 qui l'alimente, et propose
un stock tampon de 80 à 100 VO. Les pro-
fessionnels de la location sont pour le
moment les plus assidus pour la revente
de leurs VO. "Pour les VSP d'occasion, le
turnover se fait généralement entre
deux et trois ans. Mais avec l'extension à
trois ans des garanties constructeur, le
renouvellement du parc tend à s'allon-
ger", explique Eric Foulsham. L'abonne-
ment est de 30 euros par mois auxquels

s'ajoute une commission lors de la 
transaction. "Beaucoup de profession-
nels du VP lorgnent sur le VPS 
aujourd'hui. Et nous sommes fortement
sollicités par des professionnels qui 
désirent comprendre et développer une
activité liée aux voitures sans permis",
ajoute le responsable. VendezVosVO
ambitionne d’atteindre 170 abonnés et
170 transactions mensuelles fin 2009.
Dès 2010, le site sera accessible en cinq
langues (FR, GB, ES, PORT, IT) pour 
permettre des échanges avec "des 
marchés actifs et  complémentaires".

B.L.
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VendezVosVo.com, 
le vrai départ

www.citroenff.com
CITROEN FELIX FAURE PARIS 15EME ............01 53 68 15 15
CITROEN FELIX FAURE PARIS 14EME ............01 45 89 47 47
CITROEN FELIX FAURE PARIS 19EME ............01 44 52 79 79
CITROEN FELIX FAURE BEZONS (95) .........01 39 61 05 42
CITROEN FELIX FAURE THIAIS (94)............01 46 86 41 23
CITROEN FELIX FAURE COIGNIERES (78) ...01 30 66 37 27
CITROEN FELIX FAURE LIMAY (78) ............01 34 78 73 48

CITROEN VO BORDEAUX-BRUGES (33) .....05 57 93 69 69
CITROEN VO LILLE-WAZEMMES (59)..........03 28 07 59 59
CITROEN VO NANTES-BEAULIEU (44) ........02 40 89 21 21
CITROEN VO LYON-CORBAS (69)..............04 78 20 67 77
CITROEN VO LYON-VENISSIEUX (69) ........04 78 77 39 69
CITROEN VO MARSEILLE-VITROLLES (13) ...04 42 78 77 37

* *

*Véhicules vendus dans l'état

OUVERT LE SAMEDI

Eric Foulsham, créateur et administrateur du site

Les voitures sans
permis (VSP) 
d'occasion 
possèdent désormais
leur propre site 
Internet d'achat
et de revente. 

Pour accéder aux offres de VendezVosVo et diffuser ses annonces, 
l'acheteur doit payer un abonnement mensuel de 30 euros (HT). 
S'ajoute ensuite une commission moyenne de 2 % du prix de vente

Erratum 
Dans notre édition du 9 février dernier (numéro 584), nous avons commis une grossière erreur de transcription. Au lieu
d’écrire ”une société de VN O km et de VO”, comme il se doit, nous avons mis VO devant le O km. Il est évident que les
lecteurs auront rectifié d’eux-mêmes cette faute de béotien mais cela va mieux en l’écrivant. Toutes nos excuses à
Avenir Automobiles au Puy-en-Velay et à PCN Automobiles à Beaune que nous avons désagréablement surpris.
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